
MOTEUR DE RECHERCHE
ET D’ANALYSE

DONNÉES
LÉGALES

TRANSFORMATION DE LA DONNÉE
EN INFORMATION B2B

(clients, fournisseurs, concurrents, marketing)

extraction

INFORMATIONS
MARKETING

3

SOURCES
DIGITALES

web, pdf, xml
+3,4 M de sites web
300 M de mots-clefs

GIGABASE

16 bases Open Data
+130 �ltres

+10,8 M d’établissements
+6,4 M de dirigeants

Corrélation

1 2

UNE AUTRE FAÇON
D'EXPLOITER LES DONNÉES
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NOUS CONTACTER
contact@markethings.io
+33 (0)6 13 24 59 73
www.markethings.io

Digital par nature, Markethings 
exploite sa technologie propriétaire 
pour vous accompagner dans 
le développement B2B de votre 
entreprise (ciblage, prospection, 
analyse de marché).
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Les data qui portent conseil
M ARKETHINGS



Emailing et prospection
Cibler vos emails
Obtenir une délivrabilité optimale
Gagner plus de ventes
Déléguer votre prise de RDV

Analyse de marché
Localiser vos prospects
Cibler vos fournisseurs
Anticiper les tendances de votre secteur
Sonder de nouveaux marchés et concurrents

Ciblage commercial
Développer votre base de prospection
Enrichir votre CRM
Quantifier votre base de prospects
Actualiser vos données 

Pour une fédération professionnelle

fiabilisation des données adhérents et ajout 
d’informations actualisées à la demande 
(Siret, nombre de salariés, code NAF…).

Pour un agent général d’assurance

obtention de RDV suite à une campagne 
d’emailing et de téléprospection pour la 
vente d’un contrat d’assurance spécifique.

Pour une école d’audiovisuel

analyse concurrentielle et digitale, 
identification des compétences attendues 
par les entreprises de jeux vidéo.


